
★★11日日110000円円のの投投資資でで最最大大のの教教育育効効果果をを！！★★  
 

 

【JRCスクール】6大ポイント 

 

 

 

 

 

 
■発行：毎月１回 

Ａ４版サイズの｢不動産営業・成功例｣と｢失敗例｣各１枚ずつ、他に｢加藤澄子のＫ'ｓニュース｣や｢斉子典夫の人

間の視点｣等を、毎月８日（休日の場合は、前営業日）にメール配信でお届けします。 
 

■費用：年払い 36,000円 (＠3,000円×12ヶ月・税別)  

 

 

 

 

 

 

 

■ 申込方法：下記「申込書」にご記入の上、ＦＡＸまたはメールにてお申込下さい。 

メール pro@jrc-e.com ＦＡＸ 03-3369-6139 
★年間購読料 36,000円(一括・税別) を下記口座にお振込下さい。 

  振込先：三菱東京UFJ銀行 新宿新都心支店 (普)5319151  ＪＲＣ(ｼﾞｪｰ･ｱｰﾙ･ｼｰ)株式会社 

JRC株式会社 〒160-0023 東京都新宿区西新宿8-14-17-905 TEL03-3369-5751  FAX03-3369-6139 
 

ＪＲＣ株式会社 行 申込日  年  月  日    「ＪＲＣ･スクール」入会申込書 

ﾌﾘｶﾞﾅ 
氏 名： 

会社名： 

住 所：〒 
                        TEL： 

配信先Ｅメールアドレス： 
 

① 月一回、会社にいながら営業のエッセンスを気軽に学べます。 

② 各社の営業マンの実際的事例なので、わかりやすくすぐに実践できます。 

③ こうすれば成功する、こうしたら失敗する、具体的なアドバイス付きで解決の処方せんが得られます。 

④ 社内の共通の教材ツールとして、朝礼やミーティング等の人材教育･育成に活用できます。 

⑤ 旬の情報をお送りするので、不動産業界や他社の動向がわかり、広い視野から具体的にどう考え、 

どう行動するかがわかります。 

⑥ 求めたい情報･知りたい情報･知らせたい情報などのお役に立つヒントが満載です。 

 ＪＲＣスクール配信文面の 

サンプル例です！(一部抜粋) 

人材育成型 

★お客様の声より★ 

 「毎月、月初の営業ミーティングで、成功失敗事例を教材として活用し

ています」【A住宅・T店・A店長】 

 

 「営業部から全支店長宛てに配信し、各支店でそれぞれの活用方法で役

立てています」【S開発・営業部・K課長】 

 

 「営業会議でディスカッションの資料として使わせて頂いています」

【S社・N社長】 

 

 「プリントアウトして社内で回覧した後、バインダーに保管して、後で

も皆が好きな時に読めるようにしています」【Yホーム・S社長】 

 

mailto:pro@jrc-e.com

